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COMMUNIQUE DE PRESSE  
Rousset, 27 mars 2007, 8h30 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

RESULTATS ANNUELS 2007 : 
PROGRESSION DE 124% DU RESULTAT NET  

 
 
DreamNex, leader européen de l’Internet de charme, annonce ses résultats annuels audités pour 
l’exercice 2007 : 
    

en millions d’€ 2007* 
 

2006 
 

 
Variation  

 

Chiffre d’Affaires 38 981 33 997 + 14.7% 

 
Résultat d’Exploitation 

% du CA 

 
7 538 

19.3% 

 
5 050 

14.9% 
+ 49.3 % 

 
Résultat Courant avant IS 

% du CA 

 
7 971 

20.4% 

 
4 539 

13.4% 
+ 75.6% 

 
Résultat net 

% du CA 

 
4 693 

12.0% 

 
2 095 

6.2% 

 
+ 124% 

 
 
* Les chiffres 2007 comprennent le résultat de DreamNex et des sociétés Think Multimedia et Open Axe sur l’intégralité de la 
période. Ces deux sociétés ont été fusionnées avec DreamNex le 21 décembre 2007. 
 

 
Forte progression des résultats en 2007 

 
Le résultat d’exploitation 2007 s’établit à 7.5 M€, en progression de 49.3% par rapport à l’exercice 
précédent. La marge d’exploitation atteint 19.3%. Cette progression de plus de 4 points de la 
rentabilité opérationnelle est principalement due à deux effets positifs : 
- la forte baisse des coûts d’encaissements, passant de 10,6% du chiffre d’affaires en 2006 à 4.8% 

en 2007, grâce à la maîtrise de la fraude à la carte bancaire et à l’ouverture de contrats 
d’encaissement avec des banques françaises en direct.  

- la baisse des reversements aux partenaires affiliés, grâce à l’intégration verticale des deux 
principaux partenaires Think MultiMedia et Open Axe, sociétés acquises en Mai 2007, et 
fusionnées le 21/12/07 avec effet rétroactif au 01/01/07. 

 
Le résultat courant avant impôts progresse lui de 75.6%, à 7.8 M€. Le résultat financier est passé 
d’une perte de 511 K€ en 2006 à un profit de 432 K€ en 2007, grâce à la forte trésorerie et à la reprise 
de provisions pour risque liés aux encaissements par des banques étrangères. Ce gain financier   
compense en partie une perte exceptionnelle de 859 K€ liée à des provisions pour litiges (dont 
principalement le litige nous opposant à Carpe Diem Belgique). 
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Le résultat net connait la plus forte progression et s’établit à 4.7 M€, soit une augmentation de 124% 
par rapport au résultat net 2006. 
 
Le groupe Enjoy, intégré à compter du 1er janvier 2008, a dégagé un résultat net de 4.3 M€ en 2007. 
La somme des résultats nets 2007 du groupe Enjoy et de Dreamnex s’élève ainsi à 9 M€. 
 
Le groupe confirme ainsi sa forte capacité à générer une rentabilité élevée, sur des marchés en forte 
croissance. 
 
 

Une situation financière renforcée  
 
L’évolution du bilan reflète le renforcement de la solidité financière.  Les créances clients sont divisées 
par deux, grâce aux contrats d’encaissement passés en direct. La Société n’a toujours aucune dette 
bancaire, et connait une nette amélioration de son BFR, structurellement négatif, qui passe de -1.2M€ 
à -5.9M€. La trésorerie s’établit à 20.5 M€ au 31/12/07. 
 
 

Distribution de dividendes : 1.092€ par action 
 
Une distribution de dividendes sera proposée aux actionnaires lors de l’AG du 25/04/08, sur une base 
de 66% des bénéfices 2007 de DreamNex, soit un dividende par action de 1.092€ (en tenant compte 
de la création de 399 034 titres le 25/04/08 pour l’acquisition d’Enjoy). Ce versement correspond à un 
rendement de 3% (sur la base du cours de clôture le 25/03/08 soit 35.30€).  
Le rendement devrait encore largement progresser en 2009, avec l’intégration des résultats du groupe 
Enjoy en 2008. 
 
Malgré les acquisitions réalisées et la politique de distribution de dividendes, la Société conserve une 
trésorerie confortable, notamment grâce à l’étalement sur 3 ans des paiements en numéraires, et au 
fort cash flow dégagé des cibles. 
 
 

Stratégie de croissance 2008 
 
Profitant de la croissance des ventes de sextoys dans de nombreux pays européens,  DreamNex compte 
accélérer en 2008 le développement de ses ventes boutique à l’international, avec notamment le lancement 
d’une version Hollandaise qui bénéficiera du fort trafic d’Enjoy en Hollande et en Belgique. 
 
Les premières actions de cross-selling avec Enjoy mises en place dans le courant du mois de février, avec 
le lancement de l’activité webcams sur le site SexyAvenue, sont prometteuses et seront donc généralisées. 
L’activité VOD sera également dynamisée par l’intégration prochaine du service sur les sites d’Enjoy.  
 
Après le lancement réussi en 2007 de l’activité rencontre, Dreamnex va concentrer ses efforts sur 
l’optimisation du nouveau site EdenFlirt, et renforcera ses efforts marketing sur cette nouvelle activité 
stratégique. 
 
Les premières offres sur mobile ont été lancées fin 2007, autour des services VOD et rencontres. L’offre 
mobile sera complétée en 2008 par de nouveaux services innovants, qui devraient permettre à DreamNex 
de dégager des premiers résultats sur ce nouveau support à fort potentiel. 
 
Le groupe DreamNex dispose ainsi de nombreux leviers de croissance sur ses quatre activités, et compte 
parallèlement poursuivre sa stratégie de consolidation du secteur pour renforcer sa position de leader 
européen du charme sur Internet. 
 
 
 
 
Dreamnex : le leader européen de l’Internet de charme 

En février 2000, Patrice Macar l’actuel PDG de DreamNex lance SexyAvenue.com, le premier site au 
positionnement haut de gamme, sobre et qualitatif, réservé aux adultes. Le site propose une boutique 
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de lingerie et de sextoys, un service de diffusion de photos et vidéos, et un service de rencontres. 
DreamNex est rapidement devenu le leader en France du secteur. En janvier 2008 DreamNex rachète 
la société belge Enjoy, le plus important réseau de webcams érotiques d’Europe, et devient le leader 
européen de l’Internet de charme, avec un chiffre d’affaires combiné de 80 millions d’euros en 2007. 
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